
38. 02. 04 Коммерция (по отраслям)
Квалификация: менеджер по продажам

Коммерция – в узком смысле — торговая и 
торгово-посредническая деятельность, 
участие в продаже или содействие продаже 
товаров и услуг, в широком смысле — 
предпринимательская деятельность

Квалификация:
• Продавец продовольственных товаров;
• Продавец непродовольственных товаров;
• Контролер-кассир. Процесс обучения: база 9 классов 

Обучение – бесплатное
Форма обучения – очная 
 Срок обучения -2 года 10 месяцев 

Виды деятельности : 
• обеспечение купли-продажи товаров и услуг, 
• формирование ассортимента магазинов, 
• документальное оформление торговых сделок, 
•• обеспечение решений организационных, 
экономических и социально-психологических 
проблем предприятия, 
• изучение спроса и предложений на рынке 
• организация коммерческой деятельности 
интернет-магазинов
Преимущества специальности:
Востребованность на рынке труда;
Высокая заработная плата;
Возможность продвижения по карьерной лестнице;
Возможность организации собственного бизнеса.

Решайтесь!
Получите по-настоящему увлекательную 
профессию! Мы научим вас, как стать 
настоящим профессионалом.

Выпускник колледжа по специальности "Коммерция" 
становится профессионалом в области продажи товаров
или услуг, сможет организовать процесс сбыта и продвижения
товаров среди потребителей, а также решить все правовые моменты продаж.

Работать в должности менеджера по продажам выпускник специальности может 
в любых организациях и с любыми товарами, основные обязанности менеджера 
по продажам — поиск новых заказчиков и взаимодействие с постоянными клиентами 
компании, а также контроль перечисления средств на оплату заказа.


